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Omply yhdistää potilaat, lääkärit ja 

tutkimusmenetelmät täysin uudella tavalla 

Pitchdeck

Puhelinsovellus yhdistää potilaat, 
lääkäriin ja tutkimustulokset 
missä tahansa maailmassa.

Avoin alusta mahdoliistaa kenen tahansa
lisensoituneen lääkärin liittymisen alustalle.

Lääkäri käyttää tietokonetta
potilaiden vastaanottamiseen

Kuumetta 37,9 ºC

Keuhkoissa rohinaa

Siistit sydänäänet



Omply ei ole yhden firman

lääkäripalvelu

Omply yhdistää potilaat ja lääkärit samaan sovellukseen.

Lääkärit eivät ole Omplyn työntekijöitä, vaan itsenäisiä
ammatinharjoittajia, jotka voivat tarjota vastaanottoja
Omplyn kautta riippumatta siitä, missä he muuten
työskentelevät.
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Tervetuloa uuden ajan 

etävastaanotolle!

Omplyllä etä ei tarkoita kevyempää hoitoa. Se
tarkoittaa mahdollisuutta lääkärin tekemään,
oikeaan tutkimuksen jo ensimmäisellä etäkäynnillä. 

Nopeampi apu tarjoaa potilaille myös nopeammin
varmuuden, diagnoosin ja hoidon ilman jonottamista
tai paikan päälle siirtymistä. 

Tämä vähentää turhia jatkokäyntejä, säästää
potilaan aikaa ja tekee hoitoon hakeutumisesta
aidosti vaivatonta.
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Omply-sovellus luo miljardiluokan 

mahdollisuuden 

1. Lataa sovellus 2. Kuvaile oireesi
3. Käynnistä

tutkimuslaitteet
4. Tapaa lääkäri



Omply tekee etävastaanotosta 

todellisen lääkärikäynnin

Lääkäriin pääsee nopeasti sieltä ja silloin kun
se itselle parhaiten sopii
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Lääkäriin ei tarvitse lähteä, vaan apua saa
kotisohvalta, mökiltä tai vaikka lomamatkalta

Omplyn tutkimusvälineiden avulla lääkäri näkee ja
kuulee samat asiat kuin perinteiselläkin vastaanotolla

Mittaustulokset välittyvät lääkärille reaaliajassa,
jolloin diagnoosin ja avun saa turvallisesti ja
nopeasti

Omply yhdistää sovellukseen lääkärit ja potilaat,
jolloin apua ei tarvitse surffailla eri paikoista



Oikeat päätökset syntyvät

oikeasta datasta
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Oikeat päätökset syntyvät

oikeasta datasta
Omplyn tutkimuslaitteet ovat ne, mitkä tekevät
etävastaanotostamme oikean vastaanoton.
Tutkimuslaitteet on suunniteltu kuluttajakäyttöön, mutta
lääkärin tarpeista käsin: potilas pystyy käyttämään
laitteita helposti kotona, jolloin lääkäri saa
reaaliaikaista, kliinisesti merkityksellistä dataa
tutkimuksen tueksi. 

Laitteet mahdollistavat muun muassa korvien, kurkun ja
ihon tarkastelun, sydän- ja keuhkoäänien kuuntelun
sekä keskeisten vitaaliarvojen mittaamisen. Näin
tutkimus ei perustu pelkkään keskusteluun, vaan
mitattuun ja nähtyyn tietoon.

Omply ei ole laitevalmistaja, vaan eri laitevalmistajien
tutkimuslaitteita voidaan integroida Omplyn
käyttöliittymään, jolloin tulevaisuudessa laitteita
voidaan myös lisätä.
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Omply antaa lääkärille ensimmäistä kertaa

mahdollisuuden tehdä kliinistä työtä etänä

Lääkäri päättää itse milloin, mistä ja kuinka
paljon ottaa potilaita vastaan
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Vapaus hinnoitella ja järjestää oma työ

Omplyn tutkimuslaitteet mahdollistavat aidon kliinisen
työn, eivät pelkkää keskustelua tai arvailua

Omply yhdistää lääkärin automaattisen
jonotoiminnon avulla suoraan potilaisiin

Omply toimii selainpohjaisena, joten lääkäri ei tarvitse
raskaita laitteita tai -ohjelmistoja, jolloin työtä voi oikeasti
tehdä joustavasti



Ennenäkemätön tapa tienata



“Tämä ylitti odotukseni. Tämä on
oikeasti vaivaton ja tehokas tapa

käydä lääkärissä.”
-pilottiasiakas



Omplyn käyttämä teknologia

on jo osoittanut tehonsa

73Health on kehittänyt Omplyn käyttämän eEVA-
teknologian, ja sen toimivuus on validoitu käytössä
useissa eri maissa ja useissa eri asiakkuuksissa. Omply
omistaa teknologian IPR-oikeudet, patenttihakemus on
jätetty ja Omply on rekisteröity tavaramerkki.

Markkina on täynnä pelkästään videoon perustuvia
ratkaisuja tai kapeita B2B-toimijoita. Olemme ainoa
alusta, joka yhdistää oikean diagnostiikan ja laajan
markkinapeiton.

Ohjelmistokehitys Suomessa, laitteistojen toimitusketjun
hallinta Kiinassa, maayhteyshenkilöt Afrikassa,
Kanadassa, Kiinassa, Euroopassa ja Pakistanissa.
Mukana on yhteensä 32 ammattilaista.
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1 211 B
USD

Markkinan koko ja potentiaali

Maailmanlaajuisen etäterveydenhuollon
markkinoiden odotetaan ylittävän 258 miljardia
USD vuoteen 2030 mennessä.

Digitaalisten terveyspalveluiden markkinoiden
ennustetaan kasvavan yli 1211 miljardiin USD
vuoteen 2034 mennessä.

Tällä hetkellä yli 7,7 miljoonaa etävastaanottoa
tapahtuu joka päivä.

Alle 5 prosentissa nykyisistä etävastaanotoista
käytetään diagnostisia laitteita – Omply kuroo
tämän kuilun umpeen.

Omplyn mobiililähtöinen diagnostiikka-alusta avaa
kokonaan uuden käyttäjäkunnan, nykyisten
videopuhelupohjaisten palvelujen ulkopuolelta.

20342025

196 B 
USD
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CAGR 22,5 %



Markkinan koko ja potentiaali

Keskimääräinen liikevaihto per vastaanotto: 
45–55 USD

Kate per vastaanotto: 60–70 %

Laitteiden kate (omat ja kumppanilaitteet): 20–30 %

Matala asiakashankintakustannus (vakuutusyhtiöt,
operaattorit, klinikat) varmistaa korkean ROI:n
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Primaariterveydenhuollon koko
maailmanlaajuinen palvelukokonaisuus,

yhteensä yli 450 miljardia USD vuosittaista
kulutusta (CAGR noin 5–6 %).

Jopa 78 % perusterveydenhuollon
vastaanotoista voidaan toteuttaa
täysin etänä Omplyn teknologialla.

Tavoitteena yli
miljardin USD valuaatio
viiden vuoden kuluessa.



Vuosi Uudet markkinat Kk-käyttö Liikevaihto Yhtiön arvo

2026
Suomi + 2 tai 3 pilottia
uusilla
markkinoilla

4K USD 2-3M USD 13M

2027
Pohjoismaat, UK,
Saksa,
GCC, Kiina

12K USD 5-8M USD 25M

2028 USA, Kanada, EU 35K USD 15–20M USD 150–250M

2029 Laajamittainen
skaalaus

200K USD 75–100M USD 500–800M

2030 Laajamittainen
skaalaus

700K USD 250–400M USD +1B
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Kustannusrakenne

Ohjelmisto- ja alustavetoinen liiketoimintamalli

Tutkimus-, kehitys- ja regulaatiokustannukset ovat
kertaluonteisia ja painottuvat alkuun

Jokainen uusi käyttäjä, lääkäri tai markkina lisää
liikevaihtoa hyvin pienin marginaalikustannuksin

Henkilöstöä tai fyysistä infrastruktuuria ei tarvitse
kasvattaa lineaarisesti kasvun mukana

Erittäin skaalautuva malli verrattuna perinteisiin
terveydenhuollon palveluihin

Kannattavuus paranee nopeasti käyttäjämäärän
kasvaessa
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Omply sijoituskohteena

Ainutlaatuiset kilpailuedut, validoitu teknologia, jolla
on jo yli 6000 käyttäjää/kk sekä skaalautuva
liiketoimintamallimme ovat keskiössä, kun
tavoittelemme hurjasti kasvavalla markkinalla
miljardin euron exit-arvostusta viiden vuoden sisällä. 

Omplyllä on 41 sitoutunutta omistajaa ja viemme
eteenpäin mallia, joka voi muuttaa terveydenhuollon
Suomessa ja kansainvälisesti. Mikä mahdollisuus
tämä onkaan! 

Tervetuloa sijoittamaan yhtiöömme!
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6000
teknologialla jo
käyttäjää /kk

41
sitoutunutta 
omistajaa

1mrd � 
EXIT-arvostus 
5 vuoden sisällä



Tule mukaan

kasvutarinaamme

Tatu Lintukangas (MSc Econ.)

Omply Toimitusjohtaja & Co-founder
tatu.lintukangas@omply.com

+358 44 055 7773

Johannes Nikkanen (BBA, Marketing)

Omply Hallituksen puheenjohtaja & Co-founder
johannes.nikkanen@omply.com

+358 40 5173022


